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【今月のトピックス】 

・今、話題の飲食店に行ってきました！ 

・他店に潜り込む潜在的広告宣伝法 

・飲食店の展示会に行ってきました 

・飲食店がぜひともやりたいモバイルオーダー対策 

・テレビに取り上げられた飲食店のプレスリリース 

・インスタグラム集客術の基本 

・美容室で追加掲載したい今どきのメニュー２つ 

 

こんにちは 

ハワードジョイマンです。 

 

 

 

二郎系ラーメンとは、右の写真のよう

に、麺の上に野菜が山盛りに載って、さ

らに油やニンニクなども盛られたがっつ

り系ラーメンを指します。 

 

 

 

二郎系ラーメンは、好きな人はすごく

好きというラーメンで、今回のベジ郎さ

んは、この二郎系ラーメンをモチーフに

して、野菜炒め専門店を２０２１年１２

月に開店しました。 
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開店直後から、テレビにも度々取り上

げられている、今、人気のお店です。 

 

私も早速リサーチのために行ってきま

した。 

 

 

開店１１時に入店したのですが、この

日も NHK の取材が入っており、私が食

べている横顔を撮影していきました。 

元々このお店の母体は、野菜の卸売販

売をしている会社で、コロナにより、野

菜を廃棄しなければいけないほど、消費

と流通量が減ったようです。 

 

そこで、自ら野菜をアピールするべ

く、ベジ郎さんを開店させて、野菜の消

費に繋げようと頑張っておられます。 

 

今、コロナにより外食を始めとした消

費が落ち込み、消費量自体が減っていま

す。その為、廃棄される食材も多くあり

ます。 

 

なので、通常よりも手ごろな値段で食

材を調達しやすい側面もありますので、

ランチで「ボリューム感のあるメニュ

ー」を作り、「お手頃価格で●●が食べ

られるお店」として、アピールするのも

１つです。 

 

例えば、やよい軒の肉野菜炒め定食

は、７３０円です。中華食堂日高の肉野

菜炒め定食は、７１０円です。 

 

一般的な価格（７１０円～７３０円）

より高めの価格（８００円）で、ボリュ

ームは、それらのお店よりも増量させ

て、見た目を豪快にした方が、話題にな

りやすいです。 

 

正直もやしが多いので、そこまで原価

は上がっていないと思われます。 

 

これからの時代は、ボリューミーな大

衆料理と、食材にこだわった高級料理

に、二極化していくと予測しています。 
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あなたのお店でも、どこに特徴を出す

か？を意識していきましょう！ 

 

■他店に潜り込む面白い広告宣伝手

法 

 

実は、ベジ郎さんで面白い広告宣伝手

法を発見したので、それも追記します。 

 

私が口元を拭こうとティッシュに目を

向けると、なんとボックスティッシュが

求人広告となっておりました。 

 

 

 

ポケットティッシュは、ティッシュを

受け取った時に、ちらっと広告を見て確

認する程度で、そのままポケットの中、

もしくはバックの中へ入れられるのが常

です。つまり、そこで、その広告として

の役目はほぼ終わります。 

 

実際私自身も、ポケットティッシュの

広告文を見て、そこから広告文に記載の

お店に行った経験は一度もありません。 

 

しかしボックスティッシュの場合は、

お客さんがお店に滞在中ずっと、その広

告がお客さんの目に触れている状態が続

きます。しかも、1 つのボックスティッ

シュを使い終わるまでに、何十人ものお

客さんがそのボックスティッシュにある

広告を見ることになります。 

 

なので、このボックスティッシュ広告

は、非常に効率の良い広告媒体で、面白

いんじゃないかと感じています。 

 

 特に定食屋さんやラーメン屋さんは、

ボックスティッシュが必須です（僕的に

笑）。長時間座っている美容室でも、手

の届くところにティッシュがあったら安

心だなと思うし、この前行った歯医者さ

んにも、一席ずつティッシュが常備され

ていました。口を漱ぎますからね。こん

な感じで、客目線だと、ティッシュがこ

こにあったらいいな～って、結構思いつ

くものですよね。 

 

 そんなお店こそ、このボックスティッ

シュ販促が効果的ということになりま

す。 

 

 では、このボックスティッシュ広告

を、実際にどうのように活用していくの

か、考えていきましょう。 

  

まず、あなたが広告主だとします。広

告主が広告用ボックスティッシュを製造

して、他店に自分のお店の宣伝用のボッ

クスティッシュを置いてもらう、という

のが、基本の販促になります。 
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例えばこの会社のものは、Ｓサイズの

最小ロット１０２０個で、約１５万円で

す。１個あたり１４６．３円ですね。6

面（全面）デザインの標準 4 色フルカラ

ー印刷。 
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 今、様々な名入れの販促品が出ていま

すが、使う人にとっても汎用性が高く、

広告主にとっても、広告スペースをこれ

ほど取れるものって、他にはあまり見当

たらないように思いますね。 

 

あとは、デザインをどうするのか、が

重要になりますが、それはあなたのアイ

デア次第です。そのボックスティッシュ

が、どこに置かれて、どんな見込み客の

目に映るのか、イメージを膨らませて、

ストーリーを作って、想像してみてくだ

さい。 

 

では次に、できあがったこのボックス

ティッシュ広告を、どこに置いてもらえ

たら、広告の反応率が高まるのか、考え

てみてください。 

 

今回ベジ郎さんに置かれていたボック

スティッシュには、ドライバー（運転

主）求人サイトの案内と応募の電話番号

が書かれていました。 

 

ここで見えてくるのは、「がっつり系

の定食屋さんに来たお客さん」と、「ド

ライバー（運転主）の求人広告」という

マッチングです。 

 

広告の基本ですが、闇雲に広告を出し

ては費用がかさむだけです。ある程度の

範囲を定めて、見込み客に向けて広告宣

伝することが、よりコスパの良い広告と

なります。あなたのお店や売りたい商品

の見込み客が集まる場所に、ぜひ広告を

出していってください。 

 

ここまで、広告主側の目線でお話して

きましたが、今度は、ボックスティッシ

ュを置く側（スペース提供側）の目線で

考えてみましょう。 

 

自分のお店の集客力を生かして、他の

企業さんに対して、「ボックスティッシ

ュを利用して、当店であなたのお店の宣

伝をしませんか？」と、売り込むことも

可能だというお話です。 

 

例えば、４０万円で自分のお店で宣伝

できる権利を販売した場合、印刷費が約

１５万円なので、２５万円ほどの利益に

なります。 

 

普通なら、経費としてボックスティッ

シュを買うところが、ボックスティッシ

ュの代金がまるまる無料になった上に、

更に２５万円の差額が収入になります。 

 

こうやって自分のお店の場所を提供

し、広告業として収入を得ることも、経

営者として考えることの１つですね。 

 

また、自分のお店の中だけで、自分の

お店の宣伝に使いたいと思うのであれ

ば、次のようなボックスティッシュの収

納ボックスを購入し、その外側に各種Ｐ

ＯＰを貼ることで、ティッシュの側面ス

ペースを有効活用することもできます

ね！ 
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あらゆるスペース（場所・空間）が、

広告スペースになります。そして広告ス

ペースは、売上に直結します。 

 

スペースを自分のお店の売上アップに

使うか？他店に提供して、広告掲載収入

にするか？ 

 

あなたのお店の「スペース（空間）」

に、もっと意識を向けてみましょう。 

 

■フードケータリングショー、厨房

設備機器展にて 

 

２月１５日から１７日の３日間で開催

されたフードケータリングショー、厨房

設備機器展に行ってきました。 

 

 

この展示会では、先進的な厨房機器な

ども展示されておりましたが、やはり、

今の時期一番気になったのは、（１）自

動販売機と、（２）商品受取機器（ボッ

クス）と、（３）タッチパネルオーダー

システムでした。 

 

先月の会報誌でも自動販売機と商品受

取ボックスを取り上げましたが、今回の

展示会でも複数の会社が展示していまし

たよ。 

 

（１）自動販売機で印象的だったのは、

食べ物も、コップなどの鋳物も、色んな

ものが販売できることです。 

 

売れるかどうかは別として、販売でき

る商品の選択肢が増えることはいいこと

ですね。 

 

というのも、棚を貸すことで棚貸し料

金を収入源にできるので、色んな商品を

並べられるというのは、それだけ販路

（棚を貸せる相手）が増え、収益機会が

高まることにつながるからです。 

 

自動販売機 
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商品受取ボックス 

 

 

 

飲食店で注文した料理の受け取りだけ

ではなく、クリーニング屋さんのクリー

ニング済み商品の受け取りなど、あらゆ

る商品の受け取りに使えます。 

 

また、複数のお店が共用できるので、

複数のお店から毎月利用料金を貰うこと

もできます。 

 

（３）モバイルオーダーシステムも、展

示されておりました。 

 

これは、ラーメン屋さんなどの券売機

が、将来的にこのようなタッチパネルに

置き換わる感じですね。 

 

 

展示会に展示されていたオーダー機器 

 

 

 

ベジ郎さんの入口にあったオーダー機器 
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２０１９年７月イギリスのマクドナルド 

 

 

 

 

 

こうしたオーダーシステムの良いとこ

ろは、お客さん自身が注文するため、 

（１）スタッフによる①聞き間違い、②

書き間違い注文ミスが無くなること

（２）注文情報が、即、調理場に届くの

で調理から提供までの時間短縮に繋がる

こと 

 

以上の３点です。 

 

このように、注文時の接客が不要にな

る点で、業務が非常に効率化されます。 

 

しかし注意点は、文字通り、注文時の

スタッフとお客さんのやり取りがなくな

ることです。なぜなら、注文時の接客と

は、単なる作業の意味合いだけでなく、

スタッフとお客さんとの貴重な接点でも

あるからです。 

 

そこでのコミュニケーションにより、

①追加注文が取れたり、②お客さんと仲

良くなれたりします。 

 

それが全く無くなってしまうと、今ま

で接客により客単価が伸びていたお店

は、客単価が落ちる可能性もあります

し、お店は単に注文された料理やドリン

クを提供するだけの役割になり、常連さ

んが育ちづらくなる可能性があります。 

 

 個人店がモバイルオーダーシステムを

導入する場合は、この点を十分考慮して

取り組むようにしてください。 
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２０２２年３月号は、全２７ページで

す。この続きは、増益繁盛クラブゴール

ドに参加すると会報誌が郵送されます。 

 

ご参加はこちらから↓クリック 

https://haward-joyman.com/zhc 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://haward-joyman.com/zhc
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増益繁盛クラブゴールドは、自

らの頭で考え、店舗を繁盛させる

実力を有する社長を育成するため

に主催しています。 

業界平均の３倍以上の利益を出

す店舗経営を通じて、常に優位な

状況を保つコトを主とします。 

また、会員自身の運営する店舗

は、既存の業種、業態発想に囚わ

れず、顧客の悩み、問題にフォー

カスし、それらを解決し、満足を

満たすコトにフォーカスした店舗

形態となっています。 

その為、傍から見たら何屋さん

か？どんな業種、業態かと区別が

つきません。 

そんなどこの枠にもはまらない

店舗こそが、顧客生涯利益を高め

るポイントです。 

こうした考えの元、互いに切磋

琢磨し、成長を誓い合った集団が

集まる場所。それが増益繁盛クラ

ブゴールドです。 

従って、自らの頭で考えない

人、向上意欲の無い方は、今すぐ

退場してください。 

逆に、自らの頭で改善し、向上

意欲の高い人物を見かけたら、是

非、増益繁盛クラブゴールドへの

参加を呼びかけてください。常に

質の高い場作りこそが、あなた自

身の成長に繋がります。 

同じ時代を生き抜くものとし

て、これからも絶えず切磋琢磨

し、成長していきましょう。 

  ハワードジョイマン 

■発行日について 

THE PROFIT PREMIUMは、毎月 1回

の発行です。 

お届けは毎月１０日前後になる予

定です。 

しかしながら月によってはお届け

日が遅れる場合もございます。無

理に期日をあわせて内容のないも

のをお届けするよりは、毎号、価

値ある内容をお届けしたいからで

す。 

何卒ご理解ください。 

■歓迎！ 

本ニュースレターは、著作権法

によって保護されている著作物で

す。地域 No1店舗になるために役

立つ情報を、分かりやすく伝えて

いくことが当方のビジネスです。

その核となるニュースレターをコ

ピー・転売することは、弊社のビ

ジネスに甚大な損害を与えること

になりますので、硬く禁じます。 

しかし、あなたがこのニュース

レターから学んだことは、ぜひ、

友人にも教えてあげてください。

困っている友人に教えて、友人の

お店も繁盛することは大歓迎で

す。この方法を多くの方に知って

もらい、日本全国が笑顔で溢れた

ら私自身も嬉しいです。 

笑顔の輪を広げましょう！ 

それが笑売です！ 


